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Impuesto a las ventas contra las ganancias

Sales tax against earnings

Jorge Oliverio Suaza Arcila’

Resumen

Este texto lo que busca mostrar el im-
pacto del Impuesto a las Ventas, sobre la
utilidad del negocio, o sobre la rentabilidad
de las empresas, para facilitar el andlisis se
partird de varios supuestos, donde el Cos-
to de ventas es el 50% del valor de las ven-
tas y las compras son el 90% del Costo de
ventas y el resto de compras, queda en los
inventarios finales del periodo contable.
Inicialmente se mostrard la elaboracion
del Estados de Resultados de una empresa
Comercial, bajo normas internacionales de
informacion financiera, por el método de
la funcién del gasto, en el cual se visuali-
za el costo de ventas y su ultimo renglén
que es el término “Ganancia antes de im-
puesto”. Después de dicho renglén se adi-
cionara el impuesto a las ventas generado.
y el impuesto a las ventas descontable en
las compras, para mostrar el efecto del
impuesto a las ventas pagado, sobre la ga-
nancia de las organizaciones.

Palabras clave: IVA, Normas interna-
cionales de informacién financiera, Pymes,
ganancias.

Abstract

Sales tax verses Gains is an article that
seeks to show the impact of the Sales Tax,
on the utility of the companies, or on the
profitability of the companies. To facilitate
the analysis, it will be based on several as-
sumptions, where the Cost of sales is 50%
of the value of sales and purchases are
90% of Cost of sales and the rest of pur-
chases, remains in the final inventories of
the accounting period. Initially, the prepa-
ration of the Results State of a Commercial
company will be shown, under internatio-
nal financial reporting standards, by the
expense function method, in which the
cost of sales is displayed and its last line
is the term “Earnings before of tax “. After
this line will be added the sales tax gene-
rated. and the deductible sales tax on pur-
chases, to show the effect of the sales tax
paid, on the profit of the organizations
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Introduccién

Tradicionalmente algunas organizacio-
nes acostumbran a presentar su estado de
resultados, bajo el método de la funcién
del gasto, el cual es donde se visualiza el
Costo de la mercancia vendida o costo de
ventas.

Por tal motivo se presentara un ejerci-
cio hipotético, con el objeto de demostrar
cual es impacto del impuesto a las ventas
sobre la Utilidad o Ganancia de las Orga-
nizaciones.

En ocasiones, la alta gerencia necesita
saber qué porcentaje sobre la ganancia del
negocio equivale al impuesto a las ventas
por pagar. Aparentemente se cree que el
Impuesto a las ventas a pagar segun la tari-
fa que trae el estatuto tributario actualiza-
do con la ley 1943 de diciembre de 2018, es
del 19% de las ventas. Pero ello es un error.
El valor a pagar por concepto de impuesto
sobre las ventas, es la diferencia entre el
IVA sobre las ventas menos el IVA sobre las
compras y gastos.

De lo anterior se desprende, el interro-
gante acerca de cual es el porcentaje obte-
nido al relacionar el impuesto a las ventas
pagado, sobre la ganancia del negocio o de
la organizacion.

Lo anterior se obtiene realizando un
ejercicio hipotético aplicando la tarifa ge-
neral del IVA vigente para el afio 2019, que
es 19% y realizando un Estado de Resulta-
dos realizado bajo el método de la funcién
del gasto, siguiendo las exigencias de las
NIIF plenas version 2018, en su NIC #1 pa-
rrafo # 103. Y, de las NIIF para Pymes (las
pequefias y medianas empresas, versién
2015, en su seccién 5 parrafo # 11 literal b.

Se partird del supuesto de que el Cos-
to de Ventas es el 50% de las ventas, y las
compras seran el 90% del Costo de Ventas.
Después del Estado de Resultados se in-
sertaran varios renglones, que mostraran
las cifras de la liquidacion del IVA sobre las
ventas del mes contable y, la liquidacion
del IVA sobre las compras. Ello con el ob-
jeto de poder visualizar el impacto del IVA
pagado sobre la ganancia de la empresa.

Marco de conceptos

Usualmente algunas organizaciones
presentan su Estado de Resultados bajo
las directrices de las normas internaciones
de informacién financiera para “Plenas” y
la normatividad o estadndares para las “Py-
mes”

Las grandes multinacionales suelen
presentar sus estados de resultados segun
los parametros de la NIC 1 parrafo 103 a
saber: (The international Accounting stan-
dards Board .IASB, 2018) a saber:

“La segunda forma de desglose, es el
método de la funcién de los gastos o del
costo de ventas y, clasifica los gastos de
acuerdo con su funciéon, como parte del
costo de las ventas, o, por ejemplo, de los
costos de actividades de distribucion o ad-
ministracion. Como minimo una entidad
revelara, segln este método, sus costos
de venta de forma separada de otros gas-
tos. Este método puede proporcionar a los
usuarios una informaciéon mas relevante
que la clasificacion de gastos por natura-
leza"

Acto seguido, la norma muestra un
ejemplo de estado de resultados asi:

“Ingresos de actividades ordinarias ~ XXXX

Costo de ventas (XXX)
Ganancia bruta XXX
Otros ingresos. XXX
Costos de distribucion (XXX)
Gastos de administracion. XXX
Otros gastos XXX
Ganancia antes de impuesto” XXX"

De otro lado, las PYMES suelen presen-
tar sus estados de resultados segun los li-
neamientos de la seccién 5 parrafo 11 lite-
ral b, a saber: (IASB, PYMES 2015) a saber:

“Segln este método de clasifica-
cion, los gastos se agruparan de acuer-
do con su funcién como parte del cos-
to de las ventas, o por ejemplo de los
costos de actividades de distribucién o
administracion. Como minimo una en-
tidad revelara, segin ese método, su
costo de ventas de forma separada de
otros gastos.”

Por lo anterior se disefiara un Estado
de Resultados con cifras hipotéticas, por el
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método de la funcién del gasto, acorde a
los parametros de las normas internacio-
nales de informacién financiera, para las
organizaciones “Plenas” NIC 1 parrafo 103.

Igualmente, el mismo Estado de Re-
sultados cumplira los parametros de las
normas internacionales de informacion fi-
nanciera, para “Pymes” en su version 2015,
seccién 5, parrafo 11 literal b

Anteriormente al mismo Estado de Re-
sultados era llamado Estado de pérdidas y
ganancias, (Anaya, 2006), a saber:

“El estado de pérdidas y ganancias
muestra los ingresos y los gastos, asi
como la utilidad o la perdida resultan-
te de las operaciones de una empresa
durante un periodo de tiempo deter-
minado, generalmente un afio.”

Por otro lado el estado de resultados
(Mendoza, 2016) lo define:

“Denominado también estado de
ganancias y pérdidas o estado de ren-
tas y gastos, es el estado financiero
que muestra como se han generado
los ingresos y como se han causado
los gastos, asi como la utilidad o pérdi-
da resultante de las operaciones de la
empresa durante un periodo de tiem-
po determinado”

El impuesto a las ventas, es definido
por, (Fierro, 2009) como:

“El impuesto a las ventas por pagar
o impuesto al valor agregado, es un
gravamen que se aplica a las ventas
de bienes corporales muebles, tanto
producidos como importados o co-
mercializados, como también la pres-
tacion de los servicios gravados.”

Otra definicion sobre el impuesto a las
ventas “IVA" es (Romero, 2013)

“Es un gravamen que afecta de manera
directa una operacion de compra venta”

Por tal motivo y adoptando las NIIF, se
utilizara el siguiente Estado de Resultados
al cual se le adicionaran cifras hipotéticas y
la tarifa del IVA vigente para el afio 2019, la
cual es el 19% del valor de cada venta., de
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la siguiente forma:

Empresa los Gananciosos S.A.S
Estado de Resultados con cierre al 28
febrero de 2019:

Ventas netas SXXXXX
Menos Costo de Ventas ($XXXX)
Igual Utilidad bruta en ventas $XXXX
Menos Gastos de Administracion ($XXXX)
Menos Gastos de Ventas ($XXX)
Igual utilidad en operaciones $XXX
Menos otros gastos ($XXX)
Mas otros ingresos $XXX

Igual utilidad antes de impuestos $XXX

Metodologia

Para demostrar el impacto que tiene
el impuesto a las ventas pagado, sobre la
ganancia, se realizara el siguiente Estado
de Resultados integral, por el método de
la funcion del gasto, (NIC 1 parrafo 103, de
las NIIF para plenas vigentes al 31 diciem-
bre de 2018), y para las empresas PYMES
la norma es la seccion 5 parrafo 11 literal b
en la version de NIIF para pymes a diciem-
bre de 2015.

Se partira de varios supuestos a saber:

El Costo de Ventas, sera el 50% de las
ventas, y el valor de las compras son el 90%
de del Costo de Ventas.

Significa lo anterior, que de las compras
realizadas en el periodo contable que son
el 100%, solo se trabajara con el 90%, la di-
ferencia equivale a los inventarios finales
que quedan al final del periodo contable.
En resumen, se trabaja con el supuesto de
que las compras son el 90% del Costo de
Ventas.

Resultado del ejercicio

Supuestos para el siguiente Estado de
Resultados: en délares al cierre de febrero
del afio gravable 2019.

El costo de Ventas es el 50% del precio
de venta

Las compras son un 90% del costo de
ventas

El IVA si es un porcentaje que para este
afio 2019, es el 19% (Chavarro, 2019) de



cada venta.

“Los Empresarios S.A.S"
Estado de Resultado Integral
Al Cierre de febrero de 2019.

En délares.
Ventas netas 150,000,0
Menos Costo de Ventas (Ventas x 50%) 75,000,0
Igual utilidad bruta en ventas 75,000,0
Menos gastos de administracion 15,000,0
Menos gastos de ventas 25,000,0
Igual utilidad en operaciones 35,000,0
Menos gastos no operacionales 2,000,0
Mas ingresos no operacionales 1,000,0
Igual utilidad antes de impuesto de renta 34,000,0
IVA por pagar (*) 15,675,0
% de IVA sobre la ganancia 46,10%
*Calculo de la cifra IVA =>$15,675 asf:
IVA sobre las ventas=>$150.000x19% 28,500,0

Valor de las compras=>$75.000 x 90%) =>67,500

IVA sobre las compras=>67.500 x 19%=> 12,825,0
IVA por pagar =>
(IVA en ventas menos IVA en compras) 15,675,0

Discusion

Andlisis con respecto a la ganancia:

El Valor de las ventas netas es 150,000
El valor de las ganancias antes de

impuesto de renta es 34,000
El valor del IVA por pagar es 15,675
Si tomamos (15,675 / 34,000) x100

arroja: 46,10%

Significa que, de la ganancia de las em-
presas, partiendo del supuesto de que el
costo de un articulo es la mitad (el 50%), y
las compras es el 90% del Costos de ven-
tas, el gobierno se lleva un 46,10% de dicha
ganancia. Aparte de los demas impuestos
diferentes al impuesto a las ventas.

Andlisis con respecto a las ventas.

El Valor de las ventas netas es 150,000
El valor del IVA por pagar es 15,675
Si tomamos (15,675 / 150,000) x100

arroja: 10,45%

Que Significa que de las ventas netas
que son 150,000 el estado se lleva en di-
nero el 10,45%

Ello solo partiendo del supuesto de los
costos de ventas son la mitad (50%) de los
precios de venta.

La discusién queda a merced del lector,
ya que dichas cifras son supuestos basa-
dos en que, el costo de ventas es la mitad
(50%), de las ventas, y las compras son el
90% del Costo de Ventas. Ya entra en dis-
cusién el tema politico, el tema del con-
greso de la republica y su representacion
ante el pueblo votante y elector de dichos
congresistas.

Conclusiones

Realmente el impuesto a las ventas
“IVA" esta afectando la ganancia de las or-
ganizaciones, y en cada gobierno de turno,
este porcentaje muestra tendencias al au-
mento.

En el ejercicio hipotético se acaba de
demostrar que partiendo del supuesto de
que los costos de ventas son la mitad del
precio de venta y las compras son un 90%
del Costo de Ventas, el gobierno se lleva un
46,10% de la ganancia.

Como se observa el gobierno se lleva
un alto porcentaje de las ganancias, en un
mercado cada vez mas competido y feroz.
Por tal motivo se invita al lector a reflexio-
nar acerca de los congresistas que son ele-
gidos por la poblacién, y que a la hora de
discutir una Ley de la Republica se olvidan
del impacto que dichas normas generan
en los empresarios o emprendedores.
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